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CHỈ SỐ KPI CHỈ SỐ THANH TOÁN
1. Chỉ số thanh toán hiện hành: 

· Đây là chỉ số đo lường khả năng doanh nghiệp đáp ứng các nghĩa vụ tài chính ngắn hạn của doanh nghiệp.

· Công thức tính chỉ số thanh toán hiện hành=  eq \f(tài sản lưu động, nợ ngắn hạn)  
· Chỉ số này càng thấp ám chỉ doanh nghiệp sẽ gặp khó khăn đối với việc thực hiện các nghĩa vụ của mình nhưng một chỉ số thanh toán hiện hành quá cao cũng không luôn là dấu hiệu tốt, bởi vì nó cho thấy tài sản của doanh nghiệp bị cột chặt vào “ tài sản lưu động” quá nhiều và như vậy thì hiệu quả sử dụng tài sản của doanh nghiệp là không cao.
· Nói chung thì chỉ số này ở mức 2-3 được xem là tốt..

2. Chỉ số thanh toán nhanh: 
· Chỉ số thanh toán nhanh là chỉ số đo lường mức thanh khoản cao hơn. 
· Công thức tính chỉ số thanh toán nhanh =  eq \f(tiền mặt+ chứng khoán+ các khoản phải thu, nợ ngắn hạn)   
· Lưu ý là hàng tồn kho và các tài sản ngắn hạn khác được bỏ ra vì khi cần tiền để trả nợ, tính thanh khoản của chúng rất thấp. Chứng khoán phải là loại chứng khoán dễ quy đổi thành tiền.
3. Chỉ số tiền mặt: 

· Chỉ số tiền mặt là chỉ số đo lường mức thanh toán cao nhất của doanh nghiệp.
· Công thức tính chỉ số thanh toán nhanh= eq \f((tiền mặt+ chứng khoán), nợ ngắn hạn) 
· Lưu ý là chỉ số này không bao gồm các khoản phải thu như trong chỉ số thanh toán nhanh.
4. Chỉ số vòng quay các khoản phải thu: 
· Vòng quay các khoản phải thu=  eq \f(doanh số thuần hàng năm, các khoản phải thu trung bình )  
Các khoản phải thu trung bình= 

 eq \f(các khoản phải thu còn lại trong báo cáo của năm trước và các khoản phải thu năm nay, 2 )  

· Chỉ số vòng quay càng cao sẽ cho thấy doanh nghiệp được khách hàng trả nợ càng nhanh. Nhưng nếu so sánh với các doanh nghiệp cùng ngành mà chỉ số này vẫn quá cao thì có thể doanh nghiệp sẽ có thể bị mất khách hàng vì các khách hàng sẽ chuyển sang tiêu thụ sản phẩm của các đối thủ cạnh tranh cung cấp thời gian tín dụng dài hơn. 
5. Chỉ số số ngày bình quân vòng quay khoản phải thu :
· Số ngày trung bình= 365/ vòng quay các khoản phải thu 

· Chỉ số này cho biết số ngày trung bình mà doanh nghiệp thu được tiền của khách hàng
6. Chỉ số vòng quay hàng tồn kho: 
· Vòng quay hàng tồn kho =  eq \f(giá vốn hàng bán, hàng tồn kho trung bình )  

Trong đó: hàng tồn kho trung bình= (hàng tồn kho trong báo cáo năm trước+ hàng tồn kho năm nay)/2

· Chỉ số vòng quay hàng tồn kho càng cao càng cho thấy doanh nghiệp bán hàng nhanh và hàng tồn kho không bị ứ đọng nhiều trong doanh nghiệp. 
· Tuy nhiên chỉ số này quá cao cũng không tốt vì như thế có nghĩa là lượng hàng dự trữ trong kho không nhiều, nếu nhu cầu thị trường tăng đột ngột thì rất khả năng doanh nghiệp bị mất khách hàng và bị đối thủ cạnh tranh giành thị phần.

7. Chỉ số số ngày bình quân vòng quay hàng tồn kho:

Số ngày bình quân vòng quay hàng tồn kho=  eq \f(365,  vòng quay hàng tồn kho)   

8. Chỉ số vòng quay các khoản phải trả:
· Chỉ số này cho biết doanh nghiệp đã sử dụng chính sách tín dụng của nhà cung cấp như thế nào. Chỉ số vòng quay các khoản phải trả quá thấp có thể ảnh hưởng không tốt đến xếp hạng tín dụng của doanh nghiệp.

· Vòng quay các khoản phải trả=  eq \f(doanh số mua hàng thường niên,  phải trả bình quân)   
Trong đó : doanh số mua hàng thường niên= giá vốn hàng bán+hàng tồn kho cuối kỳ - hàng tồn kho đầu kỳ phải trả bình quân=(phải trả trong báo cáo năm trước + phải trả năm nay)/2

9. Chỉ số số ngày bình quân vòng quay các khoản phải trả:
· Số ngày bình quân vòng quay các khoản phải trả= 365/ vòng quay các khoản phải trả .
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